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Korpordtny nadnarodny
reporting v Zentive pre
oblast Sales
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internych pouZivatelov vyhodnocovanych sledovanych zdkaznickych
rieSeni z radov Sales konkurenénych pharmacy chains
representatives producentov

KluCovd pozZiadavka Z nich pozadované reporty. Zaroven sa ddta konzis-

Automatizovat’proces zberuaspraco- tentne ukladaju a sU pripravené k dispozicii pre

vania dat z réznych datovych zdrojov
a poskytnut pouzZivatelom komfortné
reporty a dashboardy v Power BlI.

Solitea implementovala rieSenie na mieru pre
poprednu eurdpsku farmaceutickU spolo&nost.
Zentiva vyvija, vyrdba a preddva Siroky sortiment
generickych a volne predajnych pripravkov, pricom
zamestnava viac ako 4 500 pracovnikov v réznych
eurdpskych krajindch a prevadzkuje 3 vyrobné
zavody: v Prahe, Bukuresti a indickom meste Ankle-
shwaru.

Solitea dlhodobo doddava projekty v oblasti BI/DWH a
reportingu pre Zentivu. Po akvizicii Zentivy jednym z
najvacsich kapitalovych fondov Advent Internatio-
nal bolo potrebné modernizovat rieSenie DWH a
reportingu v oblasti Sales. Zentiva si na tuto Ulohu
vybrala ako partnera Soliteu.

RieSenie od Solitey pokryva biznisové potreby a
redukuje manudinu prdacu. Automaticky stahuje
potrebné ddta do datového skladu (DWH) a generuje

pouZzivatelov na neskorsie analyzy a reporting.

VSetky ddata v DWH a reportoch su zabezpecené v
sUlade s IT a bezpe&nostnymi Standardmi.

RieSenie tak flexibilne a bezpecne pomdha v prdaci
¢lenom Commercial Business Excellence country
teams.

( )
»Aktivita Data Driven Company je nasou

kl6Eovou biznisovou, IT a strategickou
prioritou. Zvolili sme si Microsoft a Soliteu,
aby sme nastavili efektivhe partnerstvo na
spoloéné vybudovanie nasSich hlavnych
komponentov a platforiem, ktoré su Zivotne
doleZité pre nasu firemnu inteligenciv a
digitalnu roadmapu. S poteSenim uvadzam
nasu velku spokojnost’'so Soliteou a tesim sa
na spolupracu pri dalSich krokoch v posune

smerom k Azure cloudu a inovativnym

platformam.

\

Josef Matousek | Group CIO



RieSenie
Pribeh implementacie

Jednym z prvych regionov, na ktory sa projekt nového
reportingu zameral, bolo Polsko. Solitea vytvorila
dedikovany ddtovy sklad, analyticku vrstvu a supravu
finalnych reportov pre koncovych pouzivatelov. RieSe-
nie pokryva oblast ,subnationals” ddt (regiondine
predaje Zentivy), ako aj ,nationals“ (data vrdtane
konkurencie). Zentiva tak teraz modze robit véasné a
lepSie zamerané strategické rozhodnutia na zdklade
komplexnejsej a kvalitnejSej analyzy trhu.

Vysledok
Automatizovany komfortny reporting

SuCastou rieSenia od Solitey je automatizovany
import ddt z externych i internych datovych zdrojov
Zentivy. Pouzivatelia maju k dispozicii predpripravene
interaktivne reporty v Power BI. Tie sU dostupné aj na
iPadoch, takze pouZivatelia z radov sales representa-
tives ich méZu vyuZivat priamo v teréne pri svojom

rozhodovani. Vdaka automatizdcii sa reporty aktuali-
ZUju 1x denne bez nutnosti manudinych zdsahov. Déle-
Zitym benefitom automatizdcie je i zlepSenie ddtovej
kvality.

' N\
»Asi ani nedokdiem dostatoéne zdoéraznit,

ako velmi je dolezité mat externého datové-
ho partnera, na ktorého sa mézete plne a s
doéverou spolahnut'v oblasti firemnych doda-
vok Bl & analytickych projektov. Solitea
dokdzala dodat plny rozsah analytického
rieSenia pre celU krajinu (kombinaciu Market
data, CRM & ERP) v ramci oéakdavaného
harmonogramu a rozpodtu. Toto rieSenie
nam poskytuje novy pohlad, ktory drivuje
zvySené predaje. Solitea je tiez nasim vybra-
nym Microsoft partnerom, ktory nds spre-

vdadza na nasej ceste Azure Bl migrdacie.

Werner Bester | Bl, Data & Digital Solution Centre Manager

Hlavné prinosy

Zentiva ma k dispozicii
pouzZivatelsky privetivy
reporting pre oblast Sales,
ktory jej pomdha zvySovat
predaje.

Chcete podobné rieSenie?

Jdan Zgjic
Data Analytics Business Unit Manager
jan.zajic@seyfor.com

Automatizdacia procesu
ukladania dat z réznych
datovych zdrojov do konsoli-
dovaného UlozZiska Setri ¢as a
zlepSuje datovu kvalitu.

Automatizovand integracia a
obohatenie dat v oblasti Sales
In/Through a Market Sales Data
prindsSa nové analytické
pohlady a zvysuje kvalitu

rozhodovania.

Jifi Zazvorka
Account Manager
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